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Compreendendo os benefícios de criar uma lista Optin
Quando se trata de marketing na Internet, não há melhor maneira de garantir virtualmente o seu sucesso do que a criação de um banco de dados fiel e direcionado de assinantes optin.

Depois de ter uma lista ... você a possui! Ninguém pode tirar isso de você. Não há muitos outros ativos comerciais que você possa dizer que o mesmo vale.

Para a maioria das empresas, você pode ver rapidamente uma reviravolta dramática nas vendas e / ou nos lucros - praticamente da noite para o dia - se houver uma grande concorrência no mercado. Isso acontece todos os dias ... em todos os nichos imagináveis.

Mas uma vez que você construa uma lista de assinantes de e-mail optin "com base em permissão" ... não importa quanta concorrência você tenha em seu nicho de mercado. Você já construiu uma base sólida - uma base de clientes forte, ansiosa e disposta a ouvir de você uma e outra vez.

Então ... o que isso significa para seus lucros?

Isso significa que você pode enviar ofertas direcionadas para sua lista regularmente - sempre que quiser - quantas vezes quiser - e não há ninguém para impedi-lo! Você tem controle total.

Que tipos de ofertas? Deixe-me explicar….

Como se costuma dizer, há mais de uma maneira de esfolar um gato. Na Internet ... certamente há mais de uma maneira de obter uma ótima vida - uma vida muito confortável, gerando uma renda substancial a cada mês.

E minha ferramenta favorita para gerar renda ... Email Marketing!

O e-mail marketing começa com a criação de uma lista fiel e direcionada de assinantes optin dentro do seu nicho. Depois de ter essa lista leal ... suas oportunidades são infinitas.

· Você pode promover seus próprios produtos.

· Você pode promover produtos afiliados.

· Você pode promover um novo serviço.

· Você pode fazer tudo o que precede ... e muito mais!

Infelizmente, o assunto do email marketing pode se tornar extremamente complexo. Portanto, livros inteiros e cursos multimídia foram escritos e produzidos sobre o assunto. Portanto, o tópico real (como um todo) está fora do escopo deste guia ... mas abordaremos brevemente alguns pontos importantes e interessantes (e muito lucrativos).

A verdade é que posso enviar um e-mail para qualquer uma das minhas listas a qualquer momento e com quase 100% de certeza de que obterá lucro com esse e-mail.

Como eu sei?Porque continuo comercializando muitas listas que construí ao longo dos anos regularmente. E todos continuam a me gerar uma renda generosa - mês após mês após mês….

Trago esse ponto porque quero que você entenda o quão importante é começar hoje - criando listas de e-mail baseadas em permissão - e concentrando a maioria de seus esforços on-line nessa ferramenta de marketing extremamente importante.

· Os fornecedores vão e vêm.

· Os produtos são descontinuados todos os dias. 

· A classificação do mecanismo de pesquisa cai fora dos gráficos sem aviso.

· A lista continua e continua…

Existem dezenas e dezenas de variáveis ​​que podem afetar seus negócios - e, finalmente, seus lucros - que são imprevisíveis e totalmente fora de seu controle.

Mas se você concentrar seus esforços na criação de uma lista em seu nicho ... nada disso importa. Sua lista é sua e só sua! Você ganhará dinheiro semana após semana.

É dourado ... Não tem preço ... Seu maior patrimônio... e você precisa tratá-lo dessa maneira!

É por isso que as "Squeeze Pages" se tornaram cada vez mais populares na Internet atualmente. Nós os vemos o tempo todo - em todos os nichos de mercado.

Você pousa em um site e o que vê? Uma oferta para um brinde

· um teste gratuito

· um download gratuito

· uma amostra grátis

· uma assinatura gratuita


Ironicamente, apenas o suficiente para molhar o apito e, com sorte, convencê-lo a querer mais - muito mais - geralmente com um preço, é claro.

E isso é tudo de bom! Realmente…

Mas há realmente uma maneira melhor de fazer as coisas ... Uma maneira mais inteligente ... Uma maneira mais lucrativa!

Imagine atrair um cliente a optar por uma oferta sua - talvez um brinde - e depois não procurar um up selling para a versão "premium" ou o preço total da associação, etc.

Idéia estúpida eh? Bem ... não tão rápido meu amigo ...

Se o que eu mencionei anteriormente é verdadeiro e sua lista é seu maior patrimônio, por que não tratá-lo dessa maneira? Por que não investir na sua lista de opções? Por que não nutri-lo de maneira a nutrir seu maior cliente?

· Dê-lhes brindes sem amarras!

· Deixe-os participar de promoções especiais (sem nenhum tipo de "venda" em mente)

· Forneça a eles informações reais e engenhosas - GRÁTIS!

· Ajude-os a ter sucesso ou a resolver seus dilemas da mesma maneira que você está tentando fazer ... sem restrições.

Você não acha que isso poderia levar a uma lista de assinantes optin ansiosos e dispostos a ouvir (e agir de acordo com) as informações (e ofertas) que você fornece sutilmente por e-mail no futuro?

Você apostou que sim!

Vender online é como namorar. Você não começa na cama. Você cresce e nutre um relacionamento - dando um passo de cada vez. Você não pede para conhecer os pais dele no primeiro encontro ... certo?

Bem, os mesmos conceitos são válidos ao vender online. Você tem uma chance muito maior de ganhar dinheiro com sua lista se nutrir e realmente se importar com essa lista - realmente se importa!

Se você começar a construir relacionamentos com sua lista, eles ficarão ansiosos para ouvir de você - de novo e de novo.

E é aí que você realmente começará a ver seus lucros dispararem!

· Você pode fornecer e-mails periódicos com sua opinião imparcial sobre determinados produtos que você usou ou descobriu recentemente que podem beneficiá-los de alguma forma. Obviamente, você teria o seu link de afiliado incorporado à oferta, caso alguns desejem comprar o produto para si…. CHING!


· Você pode começar a criar seus próprios produtos de informação e oferecer-lhes um desconto por fazer parte de sua lista de clientes fiéis ... CHING!


· Você pode oferecer seus serviços a uma taxa reduzida por um tempo limitado apenas para assinantes ... CHING!


· Você pode informá-los sobre os novos materiais promocionais que possui para seus afiliados (que… a propósito, ganham 50% de todas as vendas que geram) e, se alguém estiver interessado, pode se inscrever e começar a promover alguns de seus produtos e serviços… CHING! CHING!


Espero que você entenda o que estou tentando enfatizar aqui ... se você não abordar sua lista apenas como uma lista de nomes SOMENTE lá para ganhar dinheiro ... mas, pelo contrário, desenvolva um relacionamento com sua lista e trabalhe verdadeiramente ajudando-os a alcançar seus objetivos também ... é provável que você tenha uma mina de ouro à sua disposição - seu maior patrimônio - uma lista responsiva e direcionada, ansiosa e disposta a gastar dinheiro com você à vontade.

Construindo sua lista através de uma página eficaz do aperto

Portanto, agora que você sabe por que a criação de uma lista de inscrição é tão vital para o seu sucesso online, vamos falar sobre a maneira mais eficaz de começar a criar sua lista o mais rápido e eficientemente possível.

O uso do Squeeze Pages ...

Existem maneiras "certas" e há maneiras "erradas" de abordar um design eficaz e rentável da página do aperto.
Os 10 principais erros estúpidos que a maioria dos profissionais de marketing da Internet cometem em relação às suas páginas do aperto ... e o que você deve fazer a cada momento para garantir o sucesso da sua opção!

1. Crie urgência / medo em seu título - Ao escrever um título eficaz para qualquer página do aperto, é imperativo que você crie urgência e / ou medo. Lembre-se, uma página do aperto não se destina a fazer uma venda ... destina-se a adquirir um endereço de e-mail ... período! Por exemplo: Urgência: - Como parte desse teste especial de marketing de 48 horas ... - Apenas para os próximos 10 assinantes ...



Medo: 

- Se você não conseguir ler este relatório, terá 90% de chance de nunca conseguir… ..- As estatísticas mostraram agora que as crianças também podem ser seriamente afetadas por… ..

2. Forneça dois formulários de inscrição em todas as páginas -Você aumentará suas chances significativamente se fornecer dois formulários de inscrição em sua página do aperto. Um formulário deve sempre ir na dobra superior da página (esquerda ou direita) e outro na parte inferior da página como o último elemento da página.

3. Use uma caixa de opção "gráfica" na parte superior da página -Isso demonstrou aumentar as taxas de ativação da minha página do aperto em até 39%. Naturalmente, sua cópia de vendas afetará drasticamente suas porcentagens ... no entanto, ao fornecer esse componente gráfico adicional em sua página, você tem uma chance muito maior de aumentar significativamente sua taxa geral de inscrição.

4. SEM links externos -É aqui que muitas pessoas falham! Novamente, esta é uma página do aperto com um único objetivo - OBTENHA O E-MAIL ADDY! Nunca coloque links externos na sua página do aperto. Você pode vender mais tarde. Por enquanto ... sem links! Duas opções: Sair ou assinar.
5. Nunca peça mais informações do que o absolutamente necessário em seu formulário de inscrição- Eu vejo isso uma e outra vez. Nome, endereço, número de telefone, melhor hora para ligar, como você soube de nós, estado civil, tamanho do sapato, etc, etc ... Nunca peça nada além de nome e endereço de e-mail principal. É isso aí! É tudo o que você precisa. Você reduzirá drasticamente suas taxas de assinante assim que começar a pedir algo mais a um cliente (e, francamente, você não precisa de mais nada).

6. Sempre forneça seu nome e endereço de e-mail na parte inferior da sua página do aperto - Em testes recentes que conduzi com minhas próprias páginas do aperto, encontrei uma taxa de precipitação de 3% a 8% quando removi meu nome e / ou endereço de e-mail da parte inferior de uma página do aperto. Para melhores taxas de assinatura, inclua essas informações TODAS AS VEZES! A personalização é uma obrigação.
7. Menos é mais - Não confunda ou complique demais sua oferta de optin. Mantenha-o curto, doce e direto ao ponto. Muitas vezes uma página do aperto é muito longa e confusa. Explique os benefícios da sua oferta e é isso. MENOS É MAIS!

8. Política de Privacidade - É imperativo que você coloque uma declaração breve (pequena e sutil) diretamente no botão de inscrição do formulário, para que as pessoas saibam que você não vai alugar, vender ou compartilhar suas informações pessoais com ninguém. A privacidade é uma grande preocupação para a maioria das pessoas, e simplesmente exibir essa mensagem de privacidade diretamente em seu formulário aumentará significativamente as taxas de inscrição.

9. Gráficos profissionais- Nunca use uma capa eletrônica com design barato ou caixa de software de aparência amadora com sua oferta de opção. Nada afasta mais clientes do que gráficos de capa baratos. Como se costuma dizer ... uma imagem diz mais que mil palavras ... por isso, certifique-se de que as capas eletrônicas sejam atraentes e cativantes! Definitivamente valerá a pena a longo prazo.

10. Teste ... Teste ... e Teste Novamente!- Você sempre pode aumentar suas taxas de assinante ... SEMPRE! Até que todos os visitantes que acessam sua página do aperto optem por sua lista, sempre há espaço para melhorias! Nunca pare de testar.

· Então aí está. Construir sua lista optin de assinantes direcionados deve ser sua primeira e principal tarefa online.

· Para criar sua lista de maneira rápida e eficiente, configure suas páginas compactadas usando as 10 dicas que discutimos acima e você terá sucesso praticamente garantido.

· Use os dois modelos pré-criados projetados profissionalmente do Módulo 1 deste pacote e você já está 10 passos à frente da concorrência.

Boa sorte e desejo-lhe grande sucesso.
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